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Intervju med Bodyflights samarbetspartner Live it

Bodyflight genomfor just nu en nyemission infor notering pa AktieTorget.
Stefan Osmund ar VD for Bodyflights samarbetspartner Live it. Nedan
presenteras en intervju med Stefan som berattar lite mer om Live it,
upplevelseindustrin och samarbetet med Bodyflight.

Hej Stefan, du ar VD for Live it, Sveriges ledande aktor for forsaljning av presentkort for upplevelser.
Hur har marknaden for upplevelser utvecklats sedan Live It startade sin verksamhet och hur ser ni
pa den framtida marknaden? Utvecklingen har varit enorm, en lavinartad tillvaxt under en ganska kort
period. Live it var tidigt ute i branschen och lanserades 2005. Tillvaxten var flera hundra procent de
forsta aren, vilket ar fantastiskt. Upplevelser i presentform gick fran att inte existera till att 2008 bli
arets julklapp, vilket ar en ganska fascinerande utveckling. Tillvaxten ar och har alltsa varit fantastisk.
Vad géller marknadsutvecklingen sa gar vi igenom ett generationsskifte. Alla pratar upplevelser i alla
mojliga format och kontexter. Det pratas exempelvis om upplevelser nar ett kdpcenter ska byggas for
att erbjuda en familjeupplevelse och inte bara en handelsplats. Upplevelser dr nagot vedertaget som
vi manniskor séker. Aventyrliga upplevelser fér mig sjalv eller ndgon annan ar nagot som stindigt ar
aktuellt och darfor tror jag att marknaden for upplevelser standigt kommer vaxa.

Vad &r viktigt fér er nar ni valjer vilka upplevelser som ni ska erbjuda till férsaljning?

Live it tittar oerhort mycket pa unicitet, vi vet att vara kunder som soker sig till oss gor det for att de
soker den annorlunda och speciella presenten. Live it jobbar saledes tillsammans med arrangorer som
formedlar upplevelser pa riktigt, nagot som gar att uppleva och ar langsiktigt. Exempelvis som att
kdnna hur det kdnns att kora en sportbil eller flyga fritt i en vindtunnel.

Ni saljer presentkort for Bodyflights vindtunnelupplevelse. Hur har Bodyflights upplevelse mottagits
av era kunder?

Fantastiskt! Bodyflight &r en av vara absolut mest uppskattade och populdraste upplevelser och
dessutom en av vara mest sdljande upplevelser med hogst kundnojdhetsindex. Det dr en upplevelse
pa riktigt, som &r unik och helt i linje med vad vi vill erbjuda vara kunder.

Du har provat att flyga i Bodyflights vindtunnel — hur kdndes det?

Jag har flugit flera ganger. Det ar en speciell upplevelse och jag hade valdigt svart att férestalla mig vad
det var for nagot jag skulle uppleva forsta gangen jag provade Bodyflights vindtunnel. Min férsta tanke
var “hur roligt kan det vara, ett rér med vind?”. Det visade sig dock vara helt magiskt och fantastiskt.
Kanslan av att svdva men ocksa hur kroppen fungerar, balanseringen och minsta lilla rérelse far stora
effekter vilket ar oerhort roligt och fascinerande.

Kan du berdtta om vilka kunder det dr som képer Bodyflights upplevelse?

Bodyflights upplevelser har en valdigt blandad malgrupp. Bodyflight erbjuder en majlighet till att géra
nagot exceptionellt oavsett alder. | Bodyflights vindtunnel kan alla flyga, fran smabarn till personer
over 90 ar.
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Live it agerar teckningsatagare i Bodyflights aktuella nyemission. Varfor tycker ni att Bodyflight ar
en bra investering?

Det finns flera anledningar till att vi intresserar oss av Bodyflights starka upplevelse som innehar en
valdigt stark position hos vara kunder. Vi tror att Bodyflight har en stark tillvaxtmajlighet och saledes
ar en bra investering — Bodyflight erbjuder en unik upplevelse som har fatt ett starkt och positivt
mottagande av marknaden. Bodyflight dr verksamt i en bransch som har valdigt mycket utrymme for
att vdxa och vi tror att en investering i Bodyflight &r en bra finansiell placering.

Bodyflight séljer idag sin upplevelse i Stockholm och byggnationen av ytterligare en vindtunnel i
Goteborg ar igang och beraknas vara fardigstdlld under det fjarde kvartalet 2018. Hur tror ni att
Bodyflights upplevelse kommer att tas emot i Goteborg?

Vi tror mycket pa Bodyflight Goteborg. Live it ar idag valdigt starkt i Stockholm med en stark narvaro
och varumarke. Live it ar etablerat i Gteborg men vi saknar spetsen for att verkligen kunna driva och
verkligen vaxa i denna region. FOr oss dr Bodyflights vindtunnel som byggs i Géteborg en nyckel till var
fortsatta expansion i Goteborg. Av den anledningen sa har vi stora forvantningar och god tillforsikt att
Bodyflight kommer fa ett lika starkt mottagande i Géteborg som i Stockholm. Jag tror dessutom att
time to market dr extremt bra eftersom det finns ett bevisat och bra koncept som fungerar i Stockholm,
vilket gor Bodyflight Goteborgs startstracka kortare.

Slutligen, dr det ndagot mer som du vill tilldgga?

Grattis Goteborg! Det kommer bli en upplevelse pa riktigt, som kommer uppskattas av valdigt manga.

For mer information om Bodyflights aktuella nyemission och planerad notering, vanligen besok
Sedermera Fondkommissions hemsida (www.sedermera.se).



