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Sensor Alarm i korthet

Sensor Alarm har pé kort tid etablerat sig som en utmanare pd den svenska marknaden for
hemlarm med sin banbrytande teknik och har idag éver 2 000 betalande kunder. Bolaget har
som ambition att genom offensiva férsaljnings- och marknadsféringsaktiviteter samt breddning
av produktutbudet bli en rikstdckande aktor. Bolagets malsattning ar att vid utgdngen av 2023
nd dver 25 000 betalande kunder med en omsdattning 6verstigande 100 miljoner SEK.

Banbrytande teknik

Sensor Alarm erbjuder en ny generation av hemlarmsteknik som
ersatterbehovetavmagnetkontakter,kamerorochrérelsedetektorer.
Grundteknologin, som bygger pad avancerad lufttrycksteknik, ar
val beprévad och har bland annat anvants inom industribranschen.
Bolaget har anpassat och vidareutvecklat tekniken foér att passa
hemlarmsmarknaden. Med endast en smart enhet som laser
av lufttrycket i en byggnad, registrerar larmet omedelbart
lufttrycksforandringar, som exempelvis om en dorr 6ppnas, bryts
upp, eller om en fonsterruta krossas.

Utmanar de traditionella hemlarmen

Med den smarta lufttryckstekniken som ar integrerad i Sensor
Alarms egenutvecklade mjukvara avldgsnas dyra installations- och
underhallskostnader, vilka &r forknippade med de traditionella
hemlarmen. Bolagets larm ansluts av kunden sjélv till ett uttag
i hemmet, efter 15 minuters fjarrstyrning av Sensor Alarms
kundservice ar larmet installerat och klart fér anvandning.

Konkurrenskraftig 16sning

Den effektiva distansinstallationen tillsammans med Iufttrycks-
tekniken skapar tydliga konkurrensférdelar och minskade
kostnader for bade Bolaget och kunden. Larmet ar utvecklat sa att
det effektivt kan samverka med andra smarta hemfunktioner som
exempelvis, inbrotts- och roklarm, ljud- och temperaturméatare,
digital grannsamverkan samt ge upplysningar om strémavbrott, och
lokala brottsvarningar. Larmet kan med férdel dven anvdndas som
fordonslarm.

Diversifierad affarsmodell

Sensor Alarm fokuserar pd att ta nasta steg: att bygga en
skalbar affarsmodell baserad pa Bolagets teknologi for en storre
konsumentmarknad. Utéver direktforsalining via Bolagets egna
kanaler och telemarketing via nuvarande deldgare arbetar Bolaget
aktivt med att sékra upp partnerskapsavtal med bolag som redan nar
en bred kundbas genom diverse lojalitetsprogram. Sensor Alarm har
langtgdende diskussioner med en ledande livsmedelskedja och flera
forsakringsbolag. Bolaget avser dven etablera distributionsavtal
med bolag inom detaljhandel samt OEM-bolag for utlicensiering av
Bolagets hard- och mjukvara (White-label).

Produktutveckling

Sensor Alarm planerar att under 2021 lansera nya larmprodukter
och uttka produktutbudet med éversvamningslarm, fryslarm samt
personskyddslarm, vilka bedéms kunna bidra positivt till Bolagets
tillvaxt och ¢kade intékter. Produktutvecklingen starker Bolagets
erbjudande och partnerskapsdiskussioner.

Stor marknadspotential

Sakerhetssegmentet i Sverige beddms uppgd till cirka 1,1
miljarder USD under 20212 Tillvaxten fér smarta hemlarm och
sakerhetslosningar globalt berdknas uppga till cirka 20 procent
under 2021 och ha en arlig tillvaxt om cirka 17 % till 2025.% Det
globala segmentet for smarta hemlarm varderades 2019 till cirka
53,8 miljarder USD och foérvéntas vaxa med cirka 15 procent arligen
till 20254

Potentiell malgrupp

Utéver den befintliga marknaden for hemlarm i Sverige och
Norden ar Sensor Alarms malgrupp hushall, for narvarande utan
hemsakerhetslosningar, pa grund av pris eller andra skal. Cirka 71
procent av dagens hushall saknar hemséakerhetslésningar i Norden,®
vilket Sensor Alarm med dess konkurrenskraftiga prismodell och
satsningar inom utbudet for smarta hemfunktioner ser som en
adresserbar marknad. Bolagets teknik och mjukvara gor det dven
mojligt att integrera larmet till fordonsmarknaden.

Global skalbarhet

Bolagets erbjudande ar internationellt skalbart och Sensor Alarm
ar redo att etablera sig pa den norska marknaden fér hemlarm
under H1 2021. Med hjédlp av externa forsaljningskanaler och
hardvaruproduktion kan Bolaget snabbt skala upp verksamheten for
att bemota en Okad efterfragan och tillvaxt.

Erfaren styrelse och ledning

Bolagets styrelse och ledning har en mangfacetterad bakgrund
inom flera branscher (finans och férsakring, detalj- och e-handel,
kundservice och kommunikation) och inom entreprencrskap
(grundare av bl.a. skruvat.se och Bygghemma).

Sensor Alarms produkt minskar
genomsnittskundens manatliga
larmkostnader med cirka 60

procent i jimforelse med
ovriga aktorer pa marknaden

och eliminerar dessutom alla
installationskostnader.! /_
[ ]

1) larmkollen.se, 2,3) Statista (2020). Smart Home Security Report, Statista Digital Market Outlook, 4) Statista (2020). Industry revenue of "security systems service activities” in Sweden from

2012 to 2024, 5) Stéldskyddsféreningen



VD Martin Norsebdack

Hemsdkerhet ar en oerhért viktig del i
samhallet och intresset och efterfrdgan for
smarta hemfunktioner ékar stadigt.

Marknadspotentialen ar enorm. | skrivande stund har cirka 25-30
procent av svenska hushall ett hemlarm, motsvarande siffra ligger
endast pa cirka 5 procent i Europa.! De storsta hindren, som vi ser
det, ar komplicerade och svarinstallerade system som kostar for
mycket och darmed ger slutkonsumenten héga manadskostnader.

Nuvarande marknadsledare erbjuder smarta hemfunktioner,
men har fastnat i ofullstandiga, gamla och dyra infrastruktur- och
installationsprocesser. Har har Sensor Alarm nagot unikt att erbjuda.
Istallet for flera kostsamma produkter och moment erbjuder vi
kunder en trygg och enkel sdkerhetsldsning till ett dverkomligt pris.
Var smarta enhet ldser av lufttrycket i en byggnad och reagerar
direkt om trycket férandras. Lufttrycket forandras exempelvis nar
nagon 6ppnar eller bryter upp en dorr, krossar ett fonster, eller
om en brand startar. Tekniken ar uppkopplad till 2G-master och
kraver darfor inget WiFi for att larm ska utlésas och utryckning av
berérd raddningstjanst eller vaktare paborjas. | kombination med
denna teknik, lagger vi stor vikt vid vart grannsamverkanssystem,
nagot som vi bedémer har potential att bli ett oerhort effektivt
komplement. Genom att bli notifierad om ett larm genom Sensor
Alarms applikation har grannar dérigenom mojlighet att snabbt
ta sig till platsen och till exempel lysa upp fastigheten och pa sa vis
potentiellt avbryta eller avskréacka inbrott, eller vacka personer som
bor i en bostad som bérjat brinna.

Sensor Alarms system gor tidskrdvande och kostsamma
installationer och underhdll ondédiga. Kunden kopplar sjélv in
enhetens laddare i ett vagguttag och slutfor installationen ihop med
en kundservicemedarbetare dver telefon pa cirka 15 minuter. Med
Sensor Alarms larmteknik, samt sakra och miljévanliga tillverkning i
Sverige, ar vi ett unikt sdkerhetsféretag pa marknaden.

Sensor Alarms plattform lanserades 2017 och har i dagslaget 6ver
2 000 kunder. All produktion sker i Sverige och forsaljning hanteras
av saval Sensor Alarm som av en extern partner. Vi avser nu vaxa
verksamheten med ©kade produktions- och férséaljningsresurser
for att ta en stark position som en av de ledande leverantérerna av
hemlarm pa den nordiska marknaden. Vi ar idag verksamma i Sverige
och inom kort &ven i Norge. Malsattningen framat ar att fortsatta
var tillvaxt i snabb takt och darigenom skapa ett véletablerat och
marknadsledande hemlarmserbjudande till den nordiska marknaden.

For att uppna vara hogt stallda mal ar vi nu i en fas dar det ar
nodvandighet att investera i ¢kade resurser pa marknadsforing,
nyckelrekrytering, utdkade forsaljningssamarbeten, samt vidare
produktutveckling och lanseringar. Ett exempel pa en sadan satsning
ar inom vatten, ndgot som kommer ingd i var nasta version av
plattformen. Med denna funktion utldses larmet vid vattenlackage
och nar det &r risk for frysskador.

Vi upplever ett starkt momentum, med ett konkurrenskraftigt
erbjudande som vi kommer nyttja for att fortsatta var tillvéxt. Vi
avser etablera oss inom, saval som utanfor Sverige och pa bred front
lansera Sensor Alarm i Norden under kommande ar. Malsattningen
ar att uppna en omsattning pa cirka 100 miljoner SEK under 2023.
For att vidareutveckla Sensor Alarm genomfér vi nu en nyemission
dar ni ges mojligheten att bli deldgare i Bolaget och vara med pa var
spannande resa - att forandra hemsékerhetsmarknaden.

Martin Norseback
VD, Sensor Alarm Norden AB
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”Sensor Alarm har
utvecklat en ny
generation av hemlarms-
teknik med en attraktiv
prissé@ttningsmodell som
goér hemlarm prismassigt
o6verkomligt.”
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Malsattningar

Sensor Alarm avser att skala upp verksamheten och ta en stark position som en av de ledande
leverantorerna av hemlarm pa den nordiska marknaden.

Med Bolagets konkurrenskraftiga och anvandarvanliga hemlarm ar det styrelsens bedomning att Bolaget ska ha natt en omséattning om cirka
7 miljoner SEK efter forsta halvaret 2021 och en omsattning pa cirka 15-20 miljoner SEK for helaret 2021. Sensor Alarms omsattning
baseras i huvudsak pa forsaljning till privatpersoner, men Bolaget har dven ambitionen att bearbeta marknaden for smaforetag. Bolaget har
som malsattning att under 2023 uppna 100 miljoner SEK i omsattning, vilket motsvarar cirka 25 000 kunder. 25 000 kunder motsvarar cirka
1 procent av den totala marknaden i Sverige och 2 procent av den befintliga hemlarmsmarknaden i Sverige.

e Skala upp organisation med e Europeisk expansion. o Uppnad en omsattning om cirka 100
rekryteringar inom intern hantering e |nga 2-4 partnerskapsavtal for miljoner SEK med en vinstmarginal om
av forsaljning (win-back av kunder, utlicensiering av Bolagets hard- och cirka 30 procent.
partnerskap), IT-utveckling och mjukvara (white-label). e Uppna 25 000 kunder.
kundservice. e Fortsatt breddning av produktutbud fér
Uppna 5 000+ kunder. det sékra och smarta hemmet.

CE-maérkning* Uppna en omsattning om cirka 60
Norsk lansering. miljoner SEK.

Lansera dversvamningslarm, fryslarm

samt personskyddslarm.

e Uppnaen omsattning om cirka 15-20

miljoner SEK.

dukten som helhet,

Erbjudandet i sammandrag

Teckningstid: 24 mars - 7 april 2021. Virdering (pre-money): Cirka 42,7 MSEK.

Teckningskurs: 8,00 SEK per aktie. Teckningsférbindelser: Bolaget har erhallit teckningsforbindelser
e e e e om totalt cirka 11,4 MSEK, motsvarande cirka 51 procent av den
Teckningspost: Minsta teckningspost ar 660 aktier (motsvarande totala emissionsvolymen.

5280 SEK).

——————————————————————— Notering pa Spotlight:

Emissionsvolym: Erbjudandet omfattar hogst 2 800 000 aktier, Aktien i Bolaget ar planerad att noteras pa Spotlight. Forsta dag for
motsvarande cirka 22,4 MSEK. Lagsta gréans for att genomfora handel ar berdknad att bli den 23 april 2021.

nyemissionen uppgar till 80 procent av emissionsvolymen,

motsvarande en emissionsvolym om cirka 17,9 MSEK. ISIN:

e e I e T e TS SE0015657663

Antal aktier innan nyemission: 5 332 500 aktier.



Strategi, véigen framat

Sensor Alarm har en valfungerande befintlig verksamhet,
konkurrenskraftig produkt och affarsmodell. Genom att integrera
lufttryckssensorer tillsammans med avancerad teknik, i en
smart enhet, utmanar Sensor Alarm de traditionella hemlarms-
leverantérerna med ett anvdndarvanligt och effektivt hemlarm.
Bolaget har, med dess kundbas pa éver 2 000 ackumulerande kunder,
validerat dess koncept och &r nu redo att expandera verksamheten.

Sensor Alarm har initierat en tillvéxtplan som syftar till att fa
verksamheten att vaxa kraftigt de narmaste aren. Med Sensor
Alarms etablerade larmlésningskoncept, inklusive larmcentral
och véktartjanster i Sverige avser Bolaget initialt, som ett led i
dess nordiska expansion, bearbeta den norska marknaden. Denna
bearbetning kommer ske pa motsvarande satt som i Sverige.
Hemlarmsmarkanden i Norge bestar av samma aktorer som har
marknadsdominans i Sverige, Verisure och Sector Alarm samt att
andelen hushall som i dagslaget har hemlarm ar likvardigt andelen i
Sverige.

Bolagets forsaljningsstrategi, for expansion till Norge, ar att

bedriva forséljning via telemarketing kombinerat med lokala
partnersamarbete med stérre kundkluster. Sensor Alarm har

Lock up-avtal

flera langtgdende partnerskapsdiskussioner, bland annat med
forsakringsbolag och en ledande livsmedelskedja. Parallellt med
telemarketing och partnersamarbete kommer olika marknads-
aktiviteter bedrivas for 6kad digital narvaro.

Med Sensor Alarms nya teknik och plattformens skalbarhet till
flera segment och marknader, stravar Bolaget mot att utvidga
verksamheten och snabbt ta nya marknadsandelar.

Marknadspotential

Marknadspotentialen foér hemlarmsmarknaden &r betydande.
| dagslaget saknar cirka 71 procent av dagens hushall
hemsakerhetsldsningar i Norden.” Med en attraktiv prismodell och
kvalitativ produkt samt den 6kade medvetenheten och framvéxten
av smarta hemapplikationer som automatiserar hemmet, bedémer
Sensor Alarms styrelse och ledning att Bolagets konkurrenskraftiga
erbjudande har betydande tillvaxtmojligheter.

Styrelse, ledning och stordgare, vilka tillsammans har ett innehav i Bolaget om 100 procent har ingétt lock up-avtal, varigenom de
forbundit sig att inte avyttra ndgra aktier i Bolaget under de férsta tre manader som Bolaget ar noterat. Samma parter har darefter
forbundit sig att under efterféljande nio manader avyttra maximalt tio procent av sina respektive innehav i Bolaget. Lock up-avtalen

innefattar, utdver befintligt 4gande, eventuell teckning i [PO.

Emissionslikvidens anvandande

Emissionsvolymen i nyemissionen uppgar till cirka 22,4 MSEK (fore emissionskostnader) varav 1,56 MSEK utgors av tidigare erhallet brygglan,
som avses kvittas mot aktier i nyemissionen. Totalt har Bolaget pa forhand sékerstéllt cirka 11,4 MSEK av den totala emissionsvolymen genom
teckningsforbindelseavtal. Detta motsvarar en sdkerstéllningsgrad om cirka 51 procent.

Det kapital Bolaget tillférs genom nyemission ar avsett att finansiera nedanstaende aktiviteter:

Cirka 60 procent av likviden amnar ga till
marknadsforing- och forsaljningsaktiviteter samt
strategiska nyckelrekryteringar.

Cirka 20 procent av likviden dmnar investeras i
utokad produktionskapacitet.

7) Stoldskyddsféreningen

Cirka 10 procent kommer ga till fortsatt
plattformsutveckling och systemdrift samt
vidareutveckling av produktutbudet.

Cirka 10 procent kommer ga till att vidareutveckla
logistik och distribution mot slutkund samt évriga
rérelsekostnader.
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