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Inbjudan till forvarv
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ANMALNINGSPERIOD: 23 AUGUSTI - 6 SEPTEMBER 2021
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VIKTIG INFORMATION

Alla investeringar i vardepapper ar férenade med risktagande. | prospektet for Kiliaro AB (Kiliaro” eller "Bolaget”) finns en beskrivning av potentiella v

risker sol férknippade med Bolagets verksamhet och dess vardepapper. Innan ett investeringsbeslut kan fattas ska dessa risker tillsammans éé

med 6vrig information i det kompletta prospektet noggrant genomlasas. Prospektet finns tillgéngligt for nedladdning pa Bolagets (wwwi.kiliaro. SEDERMERA
com), Sedermera Fondkommissions (www.sedermera.se) och Nordic Issuings (www.nordic-issuing.se) respektive hemsidor.
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INVESTMENT HIGHLIGHTS

Okad digitalisering, stark tillvaxt av digitala bilder, ddr mobiltelefonen anvénds som enda kameraenhet
for foto och video, skapar ett stort behov av smarta digitala tjanster som ar anpassade for lagring,
organisering och delning av privatpersoners bildgallerier.

Kiliaro erbjuder en bildgalleriapplikation med banbrytande
funktionalitet i form av automatisk delning av foto och video samt
chatfunktionalitet, direkt i bildgalleri-appen. Tillsammans med ett
konkurrenskraftigt erbjudande av molnlagring med obegrénsat
utrymme for endast 19 kr/man samt hoga krav pa integritet och
sdkerhet, ar Kiliaro har fér att ta bildgalleriet for privatpersoner till
nasta niva.

Kiliaro finns i gratisversion, med méjlighet att uppgraderas till premiumversion. Bolaget har idag
drygt 10 000 anvandare, varav cirka 3 000 ar betalande, som genererats av samarbeten med Tele2
samt organisk tillvaxt. Bolaget ar redo for att lanseras fullt ut pa den svenska marknaden och under
kommande &r pa utvalda malmarknader internationellt. Visionen ar att bli nasta generationens
bildgalleri-app.

1. https://www.prnewswire.com/news-releases/personal-cloud-market-size-to-reach-usd-161-93-billion-by-2027--cagr-of-24-6-—
valuates-reports-301167036.html

STARK MARKNADSTILLVAXT

Kiliaros malmarknad inom segmentet molntjanster for privat bruk spas vaxa fran
cirka 27 miljarder USD 2019 till cirka 160 miljarder USD ar 2027', motsvarande en arlig
genomsnittlig tillvaxttakt (CAGR) om 24,6 procent.

| takt med att vara mobiler far annu battre kamerafunktionalitet 6kar ocksa behoven
av smart och anvandarvanlig lagring med engagerande och skraddarsydda I6sningar
for social interaktion.

Bolaget avser att under 2022 expandera i Skandinavien och Europa, vilket kommer
hoja Kiliaros marknadsnarvaro markant.

UNIKT KUNDERBJUDANDE

Enligt Bolagets bedémning &r dess tjanst unik pa marknaden idag; ingen annan aktor
erbjuder anvandare kombinationen av automatisk delning, socialisering kring innehall
i en sluten krets anpassad av anvandaren, obegransad lagring samt kan tillgodose
anvandarnas 6kade krav pa integritet och sakerhet.

Lag och anvandarvanlig prissattning av lagring samt hog integritet i forhallande till
storre aktorer som Google, Apple, Dropbox, vilka dessutom inte har erbjudanden
anpassade for socialisering. Kiliaros fasta pris om 19 SEK/man fér obegransad lagring
kan jamféras med Apple iClouds 89 SEK/man for lagring om 2 TB.

Kiliaro introducerar automatisk delning av foton och video pa marknaden -
anvandarna slipper besvaret med manuell selektering och delning.

BEVISAD AFFARSMODELL OCH ROADMAP

Bolaget har ingatt B2B-partnerskap med Tele2 Sverige och Tele2 Estland i form av ett
pilotprojekt med ett riktat erbjudande till ett mindre urval Tele2-kunder.

Kiliaro har mycket Iag churn rate (kundbortfall) om 0,2 procent - vittnar om hog
kundnoéjdhet.

Bolagets malsattning ar att framover inga fler partnerskap med ledande bolag inom
bl.a. resebranschen, telekom, retail och detaljhandeln, m fl. Mal om break-even vid
halvarsskiftet 2023.

ERFARET TEAM MED BEVISAT TRACK RECORD

Ledning och styrelse har gedigen erfarenhet inom bade Tech-sektorn och private
equity, samt fran tillvaxtbolag i noterad miljo.

VD med starkt track record fran positioner som VD, forsaljningsdirektor och inom
affarsutveckling pa borsnoterade och onoterade tillvaxtforetag samt pa storre foretag,
sasom 3 Sverige, Bisnode, Groupon, m.fl.

Grundare och teknikchef har tidigare grundat bl.a. Nordens storsta bildbank
Mostphotos.



KILIARO

| takt med 6kad digitalisering anvédnder allt fler sin mobiltelefon
for att fota och spela in video, vilket 6kar ocksa behoven av digitala
tjanster som ar anpassade for lagring, organisering och delning av
privatpersoners bildgallerier.

Bland dagens aktérer pa marknaden finns enligt Bolaget ingen som har riktat in sig specifikt mot
socialisering (delning, kommentera, mm.) kring foto och video direkt i mobilens bildgalleri. Bolaget fyller ett
gap mellan molntjanster och sociala medie-appar. Problemet med dagens molntjanster ar, enligt Bolaget,

att plattformarna ar avsedda framst for lagring samt att anvandas som passiva bakgrundsappar, det vill saga
anvandaren laddar upp media pa en plattform som erbjuder fa funktioner fér social interaktion. Manga
anvandare nyttjar darfor andra sociala medier eller appar for att dela foto och video, trots att tjansterna inte
ar byggda for detta andamal. Exempel &r populéra plattformar som Whatsapp och Facebook Messenger, dar
foton - och darmed minnen - forsvinner i olika chattfléden.

Kiliaro vill mota problematiken som beskrivs ovan och fylla gapet pa en vaxande marknad. Visionen

for Kiliaro ar att bli nasta generationens bildgalleriapplikation, som star utanfor de stora techbolagens
ekosystem, vilka enligt Bolaget ofta praglas av hdg prissattning och omdiskuterad hantering av anvandardata
och integritet. Styrelsen ser stor potential i Bolaget produkt och har formulerat en ambitios tillvaxtstrategi for
de kommande dren med fokus pa nya partnerskap och nya marknader.

Bolaget genomfor nu en kapitalisering om totalt cirka 31 MSEK som ar avsedd att finansiera Bolaget till och
med break-even vid halvarsskiftet 2023. Fram till denna period ar Bolagets avsikt att uppna ett stort antal
viktiga malsattningar, som att ingd nya partnerskap med ledande bolag inom till exempel telekom, retail,
event och sport, expandera i Skandinavien och 6vriga Europa, samt 6ka antalet anvandare markant till cirka
sex miljoner.

Socialt bildgalleri @ Molntjanst

Kiliaro ar enligt Bolaget forst pa marknaden med en Kiliaro har som standard i sitt erbjudande
digital tjanst dar anvandaren kan dela (automatiskt), en molntjanst med hogt integritetsskydd
socialisera och interagera kring foto och video direkt och obegransad lagring av foton och video
fran bildgalleriet. Detta 6ppnar, enligt Bolagets till ett fast pris om 19 SEK/manad. Bolaget
beddmning, upp mojligheter inom en rad omraden, bedomer att prissattningen ar mycket
saval for organisationer som privatpersoner. konkurrenskraftig.

2. https://www.reuters.com/article/us-global-tech-privacy/privacy-concerns-pushing-people-to-change-online-behavior-poll-shows-idUSKBN1Y803D

@ Ledande integritetsskydd

En internationell undersékning visade att sju av tio respondenter
var oroade &ver hur techbolagen samlar in och anvander personlig
data? Integritetsskydd ar en central fraga for Kiliaro; Bolaget saljer
ingen anvandardata till tredje part, och innehaller ingen reklam.
Bolaget ager dessutom sina egna servrar. Styrelsen bedomer att
Kiliaro kan vinna fortroende och utmarka sig pa marknaden.




"Med nya satt att interagera och socialisera
runt digitala minnen fran bildgalleriet ar
Kiliaro, enligt Bolagets bedémning, unikt

positionerade pa marknaden.”

ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

Anmalningsperiod: 23 augusti 2021 till och med den 6 september 2021.

Erbjudandepris: Erbjudandepriset ar 26,40 SEK per unit, vilket motsvarar 6,60 SEK per aktie.
Teckningsoptioner av serie TO1 erhalls vederlagsfritt.

Minsta post: Minsta anmalningspost ar 220 units, vilket motsvarar 5 808,00 SEK.

Emissionsvolym: Erbjudandet uppgér totalt till cirka 31 MSEK. Av detta kan Bolaget

initialt tillféras cirka 20,7 MSEK (fore avdrag for emissionskostnader och kompensation till
brygglanegivare). Bolaget kan i ett senare skede, vid fullt nyttjande av vidhangande tecknings-
optioner av serie TO1, tillforas ytterligare hogst cirka 10,4 MSEK (fére emissionskostnader).

Teckningsforbindelser: Cirka 10,5 MSEK av nyemissionen omfattas av teckningsataganden,
vilket motsvarar cirka 51 procent av den initiala emissionsvolymen. Resterande del av den
initiala delen av nyemissionen, motsvarande cirka 10,2 MSEK, ar tillganglig for allmanheten.

Antal aktier féore nyemissionen: 5 708 544 aktier.
Véardering (pre-money): Cirka 37,7 MSEK.

Planerad forsta dag for handel: Aktier och teckningsoptioner av serie TO1 ar planerade att
upptas for handel pa Nasdaq First North Growth Market den 17 september 2021.

ISIN-kod foér aktien: SE0016275333

Lock up: Bolagets storsta dgare First Venture Sweden AB (i vilket styrelseordférande Peter
Werme &r deldgare) har ingatt lock up-avtal om 100 procent av sitt innehav under de forsta
tolv manaderna efter notering pa First North. Lock up innefattar &ven sadan investering som
First Venture Sweden AB kan komma att bli tilldelad i den planerade nyemissionen. Ovriga
styrelsemedlemmar samt VD har ingatt lock up-avtal enligt samma villkor som ovan. Vid
fulltecknad nyemission kommer totalt cirka 53,9 procent av antalet aktier i Bolaget att vara
under lock up.

Vidhangande teckningsoptioner: En (1) teckningsoption ger anmalaren ratt att teckna en
(1) ny aktie till en kurs om 6,60 SEK under teckningsperioden som ager rum under tiden fran
och med den 12 september 2022 till och med den 26 september 2022.

ISIN-kod fér teckningsoption TO1: SEO016288559

EMISSIONSLIKVIDENS ANVANDANDE

Genom den initiala delen av nyemissionen ar Bolagets avsikt att finansiera foljande:
* Forstarka befintlig organisation med flera rekryteringar inom férséljning,
marknad och teknikutveckling: cirka 65 procent av emissionslikviden
Serverkostnad (utbyggnad av serverkapacitet): cirka 15 procent
Marknads- och forsaljningsaktiviteter: cirka 15 procent
Lépande och administrativa kostnader: cirka 5 procent




MALSATTNINGAR

Bolaget ar idag aktivt framst mot konsumenter och eventuella
partners pa den svenska marknaden, samt i Estland (genom
partnerskap med Tele2 Estland). Under fjarde kvartalet 2021
avser Bolaget accelerera sin marknadsnarvaro i Danmark,
Norge och Finland. Lansering och acceleration pa ovriga
marknader kommer félja samma strategi som Bolaget
anvant i exempelvis Sverige, med fokus pa att na partner-
skap med valetablerade varumarken inom bl.a. telekom,
retail, resebranschen och sportbranschen, samt via B2€=
marknadsforing och B2C-partnerskap med influencers.

Under forsta och andra kvartalet 2022 plarerar Bolaget dven
lanseras aktivt pa den tyska och brittiska’marknaden. Darefter
féljer Italien, Frankrike och Spanien under det forsta halvaret
2023, samtlndien och Turkiet under/andra halvaret 2023.

B2B-partnerskap:

Tva till tre partnerskap innan drets utgang, dér ndgon
av féljande branscher dr intressanta:

-Events, forsdkringar, detaljhandeln, sport, retail

Geografisk expansion (Q4):
- Danmark, Norge, Finland

Anvandare:
Cirka 200 000. Cirka 30 000 betalande

Finansiella malsattningar:
Omsattning: Cirka 1 MSEK
EBITDA: Cirka -9 MSEK

Produktutveckling:

"Automatisk delning”

Fokus pa att vidare utveckla automatisk delning och social
funktionalitet direkt i bildgalleriappen - Kiliaro blir forst pa
marknaden med tekniken.

Expansion i Norden samt utvalda malmarknader i 6vriga
Europa ar ett naturligt steg i Bolagets strategi. Indien och
Turkiet har valts ut pa grund av etablerade relationer med-ef
stark potentiell partner i Indien samt goda relationermed en
intressant B2B-partner i Turkiet.

Nedan presenteras ett urval av Bolagets/ma
kommande dr.

B2C-partnerskap:
Arbetet intensifieras under Q1 mot influencers och
bloggare.

Geografisk expansion (Q1/Q2):
- Tyskland, England

Anvandare:
Cirka 750 000. Cirka 85 000 betalande

Finansiella malsattningar:
Omsattning: Cirka 5 MSEK
EBITDA: Cirka -13 MSEK

Produktutveckling:

"Event sharing”

Mojlighet att enkelt ta del av och dela foton frén storre
och mindre events som personer med Kiliaro i realtid.

Strategiska partnerskap:
Bolaget ingar minst ett partnerskap med ett globalt bolag
innan arets slut.

Geografisk expansion under aret:
Spanien, Italien, Frankrike, Indien, Turkiet

Anvédndare:
Cirka 6 000 000. Cirka 900 000 betalande

Finansiella malsattningar:

Omsattning: Cirka 50 MSEK

EBITDA: Cirka 18 MSEK (mé&l om break-even vid
halvarsskiftet)

Produktutveckling:

Fokus pa att ingd samarbeten med tredje part i syfte att
starka redigeringsfunktioner, arkivering och organisering,
samt framkallning av bilder direkt via appen.




VD ELIE KOMO KOMMENTERAR

| takt med det 6kade anvandandet av smartphones, sociala medier och inte minst battre

och mer tackande internetuppkoppling 6kar behovet av smarta foto-appar. Utvecklingen av
mobilernas kameror sker samtidigt i snabb takt, vilket bidrar till att fler anvinder mobilen som
enda kameraenhet for delning av - samt socialisering kring - foto och video.

Anda finns idag ingen produkt som pé ett tillfredsstéllande satt
snappat upp utrymmet for en dedikerad tjanst helt inriktad pa just
foto och video - de stora amerikanska techbolagen erbjuder i forsta
hand passiva lagringslosningar som har begransad funktionalitet
vad géller socialisering runt bilder och I&g anvandarvanlighet for
privatpersoner. Prissattningen ar dessutom i regel hdg och okar i
forhallande till lagringsutrymme. Vi ar manga som kénner igen oss i
svarigheten att enkelt spara och socialisera kring vara bildminnen -
komplexiteten i befintliga tjdnster pa marknaden &r inte anpassade
for privatpersoner. Manga ganger forsvinner foton som delas med
nara och kara i chattfloden i appar som egentligen ar byggda for just
chatt och inte mediefilsdelning.

Med Kiliaro méter vi problematiken som beskrivs ovan och

fyller gapet pa denna vaxande marknad. Kiliaro ar en unik social
bildgalleriapplikation, anpassad utifran anvandarens villkor, med
obegransad lagring som standarderbjudande - till ett 1&gt fast pris.
Vi har skapat en app som enligt var bedémning ar oslagbar vad
galler anvandarvanlighet och integritetsskydd. Kiliaro mojliggor
automatisk uppbackning, organisering och delning, vilket helt tar
bort onddiga manuella steg. Vidare sakerstaller vi hog sakerhet for

dina foton och video, ingen reklam, och inte minst mojligheten att
dela, kommentera och socialisera kring innehallet direkt fran ditt
Kiliaro-bildgalleri i en sluten krets utifran dina egna preferenser.
Anvandaren far darmed tillgang till en tjdnst som utvecklats helt pa
anvandarens villkor. Visionen for Kiliaro ar att bli marknadens "go-
to-app” for socialisering kring foton och video, och som star utanfor
de stora techbolagens ekosystem, med deras ofta hdga prissattning
och omdiskuterade hantering av anvandardata och integritet.
Kombinationen av detta gor att vi ser betydande potential for Kiliaro
att fylla ett viktigt marknadsgap och bli det perfekta hemmet for vara
minnen.

Vi har genom vara pilotsamarbeten med Tele2 en etablerad
affarsmodell, som genererat lovande anvandardata med l&gt
kundbortfall. Vi har en mycket erfaren styrelse och ledning samt

ett komplett utvecklarteam med gediget track record inom
branschen. For att kunna accelerera tillvéxten, forfina teknologin
samt expandera i Skandinavien, dvriga Europa och i ett senare skede
Asien, genomfor vi nu en kapitalisering om totalt cirka 31 MSEK infor
planerad notering pa Nasdagq First North i september 2021.

"Kiliaro loser problematiken med organisering, lagring,
delning av dina foton & video, med sakerhet och
integritetsskydd for anvandaren som hogsta prioritet.

Kiliaro, ett perfekt hem for dina minnen!”

s

"Kiliaro ar en unik social
bildgalleriapplikation,
anpassad utifran anvandarens
villkor, med obegransad lagring
som standarderbjudande
- till ett 1agt fast pris.”

Elie Komo
VD, Kiliaro AB



Kiliaro

Mer information om erbjudandet
och hur man forvarvar units i Kiliaro AB

LAS MER HAR!

Anmalningsperiod:
23 augusti till den 6 september 2021
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https://sedermera.se/sv/uppdrag/2021-09/kiliaro-ab
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